
Incontri d’affari con operatori OPERATORI da ISRAELE 
per i settori MACCHINE AGRICOLE e FOOD PROCESSING

Reggio Emilia, 15 e 16 Luglio 2014

La Camera di Commercio di Ferrara promuove la partecipazione delle imprese ferraresi a due giornate di incontri d’affari 
individuali con circa 5 operatori israeliani dei settori food processing e macchine agricole, organizzate da PROMEC, 
Azienda Speciale della Camera di Commercio di Modena e dalla Camera di Commercio di Reggio Emilia, in collaborazione con  
l’ufficio ICE di Tel Aviv.

Gli operatori israeliani dei settori sopra indicati saranno selezionati sulla base dei company profile delle imprese interessate e  
l’evento prevede l’organizzazione di un’agenda di incontri individuali sulla base del matching tra le richieste degli operatori  
israeliani e l’offerta delle imprese del territorio.

Gli incontri avranno luogo martedì 15 e mercoledì 16 luglio 2014 c/o Palazzo Scaruffi Via F. Crispi, 3 Reggio Emilia. 
Le agende definitive degli incontri individuali saranno comunicate ad ogni singola impresa partecipante.

La partecipazione all’iniziativa è subordinata all’invio del profilo aziendale che dovrà essere restituito compilato  entro il 27 
giugno p.v..  Ai fini  dell’ammissione all’iniziativa, stante il  numero limitato di incontri  realizzabili,  si  terrà conto dell’ordine 
cronologico di presentazione delle domande e dell’interesse manifestato dagli operatori israeliani.

Le aziende selezionate avranno a loro carico una quota di partecipazione pari  €100,00+IVA  da versare al  momento della 
conferma degli incontri d’affari nelle modalità che verranno comunicate. Nei giorni precedenti agli incontri sarà confermato a 
ciascun partecipante il programma della giornata e l'orario esatto degli appuntamenti..

Per qualsiasi informazione o chiarimento contattare: 
Francesca Calzavara tel 059 208532 francesca.calzavara@mo.camcom.it; Franco Lauro Di Marzio Tel: 059 208359

Incontri d’affari con operatori OPERATORI da ISRAELE 
per i SETTORI FOOD PROCESSING E MACCHINE AGRICOLE

REGGIO EMILIA, 15 e 16 luglio 2014
COMPANY PROFILE

COMPANY NAME 

ADDRESS

POSTCODE                                       CITY                                                            PROVINCE

TELEPHONE                                                                                                          FAX                             

HOME PAGE                                                                           

E-MAIL

P.IVA                                                                                     COD FISCALE

CONTACT PERSON

JOB TITLE

mailto:francesca.calzavara@mo.camcom.it


1. ACTIVITY SECTOR
 FOOD/AGROINDUSTRY
 MECHANICAL    
 METALLURGY
 PRODUCT AND SERVICES FOR THE BUILDING SECTOR
 ENGINEERING
 SERVICES
 OTHER (specify) ___________________

2. DESCRIPTION OF THE PRODUCTS/SERVICES
DESCRIPTION and DUTY CODE

Who is the final consumer of your products/services?

What is the main application of your products/services?

Price category :      Low       Medium       High       Luxury

3. COMPANY INFORMATION
START OF ACTIVITY : WORKFORCE :
TURNOVER (Mln. €) :                                                        EXPORT TURNOVER (%) : 
2011 ________________                                                 % 2011 ________________
2012 ________________                                                 % 2012 ________________

                             Where do you sell your product?
GEOGRAFIC AREA 0-15% 15-40% 40-60% 60-100%

Italy
Europe
Asia
Usa and Canada
Latin America 
Mediterranean 
Middle East



4. COMMERCIAL PROFILE
Main factor of competitiveness of your company:
 Design                                                                             Ratio price/quality
 Quality                                                                            Brand name/Presentation 
 Technology                                                                      Range of products   
 Other (specify) ___________________                                                

Presence in foreign markets (please indicate countries)

Your presence in foreign markets: 
 Direct                                                                        Franchising
 Representative                                                        Main Distribution 
 License                                                                       Importer/Distribution
 Joint venture                                                            Other (specify) ____________________    

Main Competitors:

                                     ENTERPRISES                                         COUNTRY

5. MARKET INFORMATION
Previous experience in the local market (if any):

Is your company in contact with local companies?                                     Yes       No 

Would you like to contact any specific company?                                       Yes       No       
If yes, please specify the name and the address

NAME ADDRESS TELEPHONE CONTACT PERSON



Is there any specific company you want NOT to contact?                          Yes       No 
If yes, please specify the name and the address

NAME ADDRESS TELEPHONE CONTACT PERSON

6. PARTNER RESEARCH
Type of partner you are looking for:
 Direct                                                                        Franchising
 Representative                                                          Main Distribution 
 License                                                                       Importer/Distribution
 Joint venture                                                              Other (specify) ____________________

Please briefly describe the profile of the partner you would like to meet:

7. PERSON IN CHARGE OF THE MEETINGS – FOREIGN LANGUAGES SPOKEN

NAME AND SURNAME

WORKING POSITION

TEL.                                                                                              MOB.

E MAIL

LANGUAGE  SPOKEN

Data ____________________________ Firma_________________________________

Informativa ai sensi dell’art. 13 del D.Lgs. 196/03 “Codice in materia di protezione dei dati personali”
I dati acquisiti saranno registrati e conservati nella nostra Banca Dati, e saranno oggetto di trattamento manuale ed elettronico per le  
seguenti finalità: a) invio di materiale informativo su iniziative e servizi per l’internazionalizzazione, b) invio di informazioni per le attività 
formative,  c) gestione amministrativo-contabile,  d) realizzazione di  sondaggi  per  i  ns.  servizi.  Nell’ambito di  tali  iniziative,  i  dati  in 
questione, saranno utilizzati per aggiornare la nostra Banca Dati, consultabile tramite il sito www.expomo.com, potranno inoltre, essere 
comunicati a: enti, istituzioni e associazioni di categoria, ad aziende coinvolte nella stessa iniziativa, e infine   potranno essere oggetto di 
diffusione in Italia e all’estero, solo per le attività promozionali connesse.
Sono riconosciuti i diritti cui all’articolo 7 del D.Lgs. 196/03, per cui si potrà richiedere, in ogni momento, l’aggiornamento, l’integrazione, 
la cancellazione totale o parziale dei dati aziendali, scrivendo a: Promozione Modena Economica – Azienda Speciale della CCIAA MO, 
Via Ganaceto 113, 41121 Modena o alla casella di posta elettronica expomo.com@mo.camcom.it. Alla c.a. Responsabile  Privacy

mailto:expomo.com@mo.camcom.it
http://www.expomo.com/

