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Sosteniamo la competitività delle imprese

SACE è una società del Gruppo Cdp attiva nell’export credit, nell’assicurazione del

credito, nella protezione degli investimenti, nelle garanzie finanziarie, nelle cauzioni e

nel factoring.

Offriamo soluzioni per

la gestione integrale

dei rischi commerciali e politici

 Credito all’esportazione e project finance

 Protezione degli investimenti all’estero

 Garanzie finanziarie

 Assicurazione del credito

 Cauzioni e rischi della costruzione 

 Factoring

Valutiamo e assicuriamo 

rischi da oltre 30 anni

Esperienza

Con le imprese di ogni 

settore e dimensione in 189 

Paesi

Flessibilità

€ 5,3 miliardi di patrimonio 

netto e rating A- (Fitch)

Solidità
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I bisogni delle aziende, le risposte di SACE

Esportare offrendo condizioni 

di pagamento vantaggiose?

Assicurazione del credito 

domestico e all’esportazione

1
Conoscere i mercati e le 

proprie controparti?

Report informativi e risk profiling

4

3
Trasformare in liquidità i 

crediti?

Factoring

6
Investire in paesi ad alto 

rischio?

Protezione degli investimenti esteri

2
Cauzioni e rischi della costruzione

5

Ampliare le linee di credito 

domestico?

Garanzie finanziarie

Prestare garanzie contrattuali 

e per gare in Italia e all’estero?
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Producono in Italia e 
vendono all’estero solo 
occasionalmente

Investono in Italia per 
vendere  strutturalmente 
all’estero

Realizzano un piano di 
investimenti esteri

Fatturato

Grado di internazionalizzazione

Dall’Export occasionale all’Internazionalizzazione in 6 steps

1 32

1 32

4 5

1 32

4 65
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 Informazioni commerciali

 Report e analisi di mercato

 Servizi di Advisory

 Assicurazione Crediti
 Singoli 
 Portafoglio
 Crediti Export

 Factoring 

 Pro soluto
 Pro solvendo

 Ampliare le linee di fido
 Linee a medio lungo termine
 Working Capital / circolante
 Finanziare attività in Italia o all’estero

Gli strumenti SACE a supporto dell’internazionalizzazione

 Protezione investimenti esteri
 Political Risk Insurance

 Rischi accessori delle commesse
 Revoca commessa
 Indebita escussione
 Perdita beni esportati

 Garanzie contrattuali
 Bid bond
 Advance payment
 Performance bond
 Money retention
 Warranty bond
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Informazioni commerciali, studi di settore e advisory

 Individuare i mercati con maggior 

potenziale per la propria azienda

 Identificare rischi e opportunità 

connesse con l’internazionalizzazione

 Valutare l’affidabilità delle proprie 

controparti 

Esportare in sicurezza

Vi aiutiamo a individuare i mercati più promettenti e individuare i principali rischi 

 Analisi di specifici mercati esteri (dati 

economici, contesto normativo, presenza 

competitor, etc) 

 Supporto nella definizione di strategie di 

internazionalizzazione

 rapporti informativi su circa 6 mln di 

controparti domestiche ed estere, raccolta di 

dati ufficiali e informazioni ufficiose (info 

reputazionali)

 monitoraggio di portafogli e risk profiling

 Servizi di recupero crediti giudiziali ed extra 

giudiziali

Vantaggi per l’impresa (e per la banca)

1
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Assicurazione del credito e dilazioni commerciali

 Concedere dilazioni di pagamento sia a 

breve che a medio lungo termine

 Abbinare alla fornitura di beni e servizi, 

dilazioni di pagamento a tassi 

competitivi 

 possibilità di scontare i crediti assicurati 

da SACE

Esportare in sicurezza

Assicuriamo il rischio di mancato pagamento dei crediti

 Valutazione preventiva della solvibilità della 

clientela

 Coprirsi dal rischio di insolvenza / credito sia 

sotto il profilo del rischio politico che 

commerciale 

 Assistenza nella ricerca della migliore 

struttura finanziaria (financial package)

 Possibilità di sostituire nel portafoglio crediti 

un rischio corporate estero con il rischio 

SACE

 Possibilità di scontare i crediti commerciali 

presso il sistema bancario

Vantaggi per l’impresa (e per la banca)

32
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L’assicurazione del Credito con SACE BT

Polizza BT 360°

Polizza 

BT SVILUPPO 

EXPORT

Copertura globale: assicurazione dell’intero fatturato o 

suoi segmenti omogenei verso acquirenti italiani ed 

esteri

Adatta per aziende di qualsiasi dimensione che si 

affacciano per la prima volta all'estero e dare maggior 

sicurezza a coloro che vi operano già da tempo.

Polizza 

BT  Facile

Polizza dedicata alle micro e piccole imprese con un 

fatturato fino a 5 mln

L’assicurazione del Credito permette all’impresa di migliorare la gestione dei

crediti commerciali e di cogliere nuove opportunità di sviluppo con la

sicurezza di una copertura assicurativa che la protegge dai rischi.

2
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Credito Fornitore: normativa di riferimento

 Consensus: Gentlemen’s Agreement del 1978 (e successive modifiche) volto a eliminare le pratiche 

distorsive della concorrenza e annullare i rischi di "guerre dei sussidi" fra gli stati membri dell’OCSE. 

Forma la cornice regolamentare per i programmi pubblici di credito alle esportazioni con dilazioni di 

pagamento => 2 anni:

 quota minima del contratto regolata in via anticipata o contestuale al punto di partenza del credito

 durata del credito

 tassi minimi d’interesse

 Union de Berne: linee guida in tema di:

 definizione della tipologia merceologica (oggetto della fornitura)

 durata del credito, punto di partenza, cadenza rate

 valore contrattuale minimo

 Accordo OCSE (Malzkuhn-Drysdale Package): in tema di tassi di premio minimi (Minimum Premium 

Rate) per i crediti di durata => 2 anni

Durata del credito Anticipo contrattuale
Durata massima di 

ciascuna rata

Interessi minimi 

applicabili

Valore contrattuale 

minimo obbligatorio 

(interessi esclusi)

Da 0 a 23 mesi - - - -

Da 24 a 36 mesi 15% 6 mesi CIRR USD 100.000

Da 37 a 48 mesi 15% 6 mesi CIRR USD 200.000

Da 49 a 60 mesi 15% 6 mesi CIRR USD 400.000

2
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Credito Fornitore: caratteristiche e rischi assicurati

 Consente la copertura dei rischi di credito e “accessori”, 

fino al 100% dell’importo richiesto, relativi a singole 

operazioni di esportazione da parte di aziende Italiane e/o 

proprie controllate/collegate estere

 Può includere la monetizzazione dei crediti, tramite la 

cessione della polizza ad una banca/istituzione finanziaria 

su base pro-soluto

 Rischio di produzione: mancato recupero dei costi sostenuti

 Rischio di indebita escussione di fideiussioni emesse:

 per la partecipazione ad aste od appalti (Bid Bond)

 a fronte di pagamenti anticipati (Advance Payment Bond)

 a garanzia di buona esecuzione del contratto (Performance 

Bond)

 in sostituzione di trattenute a garanzia (Retention Money 

Bond)

 Rischio di distruzione, danneggiamento, requisizione, 

confisca di beni esportati “in temporanea”

rischi 

c.d. 

accessori

Caratteristiche

Rischi Assicurati

2
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Credito Fornitore: rischio del credito

Oggetto

Copertura del rischio di mancato pagamento causato da eventi di natura politica e/o 

commerciale 

Importo ammesso

Crediti a vista e/o dilazionati, comprensivi di interessi al CIRR 

Copertura

fino al 100%

Adempimenti dell’Assicurato 

DEOA (Dichiarazione Evoluzione Operazione Assicurata): relazione sullo stato di 

espletamento della fornitura (solo per operazioni con durata = > 2 anni)

No per Polizza Credito Fornitore Basic

2
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Credito Acquirente

Assicurato

Banca italiana o estera

Controparte (Acquirente/Debitore/Garante)

Stati, entità pubbliche, corporates, banche

Rischio assicurato

Rischio del Credito, ossia il rischio di mancato rimborso  del Finanziamento da parte del 

Debitore per eventi di natura politica e commerciale

Copertura

Fino al 100% del finanziamento

Premio

In funzione di: rating Paese, rating controparte, durata e profilo di ammortamento del  

finanziamento, periodo di utilizzo, pacchetto di garanzie offerto (se presente), % 

copertura

Modalità di pagamento: 15% alla stipula della polizza e 85% entro la data della prima 

erogazione

2
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Conferma di Credito Documentario

Consente alle banche di assicurarsi dal rischio di mancato

rimborso della banca estera per il regolamento di forniture di merci, servizi o 

esecuzione di lavori effettuate da operatori italiani

Assicurato è la Banca italiana o estera coinvolta nella conferma di credito

Conferma di L/C e Impegni similari    

(silent confirmation, star del credere)

Caratteristiche

 Copertura fino al 100% del credito per rischi di natura politica e/o commerciale

 Credito a vista e/o dilazionato/post financing

2
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Factoring: prodotti, clientela e caratteristiche 3

Prodotti Caratteristiche

Pro soluto

Import/Export

Factoring indiretto

Gestione smobilizzo 

crediti d’imposta

Operazioni strutturate

 Small business

 Corporate

 Large Corporate

 Copertura fino al 100% dei crediti ceduti

 FCT riceve i crediti, li gestisce e ne cura l’incasso

 FCT può anticipare il corrispettivo (di norma l’80%)

Clientela target

Maturity Factoring

Gestione e smobilizzo 

verso Enti Pubblici

Pro solvendo  Aziende che necessitano di linee di 

affidamento aggiuntive per lo 

smobilizzo

 Aziende importatrici/esportatrici con 

relazioni commerciali verso soggetti 

esteri di standing

 Grandi aziende interessate a 

razionalizzare proprio ciclo passivo

 Aziende industriali / commerciali 

medio grandi che intendono 

regolarizzare i flussi di cassa

 Aziende che sviluppano importanti 

volumi di fatturato verso la 

committenza pubblica

 Clienti di elevatissimo standing

 Clienti di elevatissimo standing

 FCT riceve i crediti, li gestisce e ne cura l’incasso

 Sono gestite anche operazioni verso clienti occasionali purché di importo 

significativo

 FCT può anticipare il corrispettivo (di norma l’80%)

 FCT riceve i crediti, li gestisce e ne cura l’incasso

 I rischi vengono garantiti con copertura sino al 100%

 Di norma non è prevista l’anticipazione del corrispettivo 

 FCT regola tutti i debiti verso i fornitori che aderiscono all’accordo e si rendono 

disponibili alla sottoscrizione del contratto di factoring

 Può prevedere anche operatività “maturity” con opzione dilazione per Grande 

Debitore

 Il fornitore/cedente ottiene la certezza dei flussi finanziari con il pagamento dei 

crediti alla scadenza o a data concordata

 FCT concede ai debitori, che hanno aderito all'accordo, di pagare a nuove 

scadenze concordate

 Tecnicamente, il prodotto è il Factoring Domestico Notificato sia nella forma Pro 

solvendo che Pro soluto

 La cessione deve pertanto essere formalizzata tramite atto pubblico 

 Cessione dei crediti da imposte dirette

 L’operazione avviene con atto pubblico

 Esclusivamente pro-soluto

 Sui crediti in bonis con anticipazione e garanzia di norma la 100%

 Attenta selezione dei debitori
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Garanzie finanziarie per l’internazionalizzazione

 Per le PMI: garanzia su finanziamenti per 

attività propedeutiche, strumentali o 

connesse alla crescita sui mercati 

internazionali 

 Per le Grandi Imprese: garanzia su 

finanziamenti destinati a specifici 

investimenti all’estero o per finanziare il 

capitale circolante di commesse 

internazionali

 Garanzie su impegni di pagamento per 

regolare forniture o garantire pagamenti

Ampliare le linee di credito disponibili

Facilitiamo l’accesso al credito, garantendo i finanziamenti erogati alle imprese dal sistema 

bancario

 Accesso a finanziamenti con durate più 

lunghe

 Disponibilità di finanziamenti a condizioni 

vantaggiose

 Incrementare le linee di fido disponibili 

presso il sistema bancario

 Beneficiare della ponderazione zero per la 

quota di linee garantite da SACE 

Vantaggi per l’impresa (e la banca)

4
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Garanzia per l’internazionalizzazione delle PMI

 SACE, in partnership con Istituti Finanziari interviene a supporto delle Piccole e Medie 

Imprese (PMI) o Mid-Corporate Italiane che desiderano investire per 

internazionalizzarsi.

 A tal fine SACE rilascia la propria garanzia su:

Mutui concessi nell’ambito di un Plafond concordato

 Finalizzati alla realizzazione del processo di internazionalizzazione delle imprese

 composto almeno per il 50% da imprese appartenenti al segmento delle PMI e, per la 

restante parte, da imprese aventi fatturato non superiore a 250 milioni di euro

4
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Soggetti finanziabili 4

* Requisito derogabile per Imprese che redigono il bilancio secondo quanto stabilito dalla IV direttiva CEE
** Almeno il 50% delle imprese finanziate (in numero) deve essere PMI ai sensi della direttiva UE
*** Requisito derogabile per progetti che presentino un chiaro ed univoco carattere di internazionalizzazione

La Garanzia per l’Internazionalizzazione delle PMI può essere rilasciata a

favore di imprese che:

 Siano costituite in forma di società di capitali (requisito derogabile a 

particolari condizioni*)

 Siano qualificabili come PMI ovvero abbiano un fatturato non superiore a 250 

milioni di euro**

 Abbiano sede legale, direzione e parte sostanziale delle attività produttive in 

Italia

 Realizzino un fatturato export almeno pari al 10% del fatturato complessivo***

 Abbiano almeno bilanci relativi a due esercizi completi (no start-up)
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Attività finanziabili 4

* Il mutuo non potrà essere utilizzato per l’approntamento di contratti di fornitura all’estero che risultino già presenti nel portafoglio dell’impresa
beneficiaria alla data di erogazione del finanziamento. La quota di mutuo destinata al finanziamento non potrà eccedere il 20% del totale
dell’importo

Sono finanziabili le seguenti attività di investimento in Italia e all’estero:

 Costi di impianto ed ampliamento

 Costi promozionali e pubblicitari

 Costi di ricerca e sviluppo capitalizzati in bilancio

 Diritti di brevetto industriale e diritti per utilizzo delle opere dell’ingegno

 Spese per tutelare il “Made in Italy” (marchi, brevetti, applicazione denominazione origine controllata)

 Concessioni, licenze, marchi e diritti simili

 Acquisto o ristrutturazione di beni immobili (anche ad uso ufficio)

 Costi relativi all’acquisto di terreni

 Acquisto, riqualificazione o rinnovo degli impianti e macchinari

 Acquisto o rinnovo di attrezzature industriali e commerciali

 Spese per partecipare a fiere internazionali tenute in Italia

 Spese per partecipare e fiere e mostre all’estero

 Spese per acquisire partecipazioni non finanziarie in imprese estere

 Spese relative a consulenze specialistiche per la predisposizione di accordi di cooperazione e Joint Venture con 

imprese estere (valutazione fiscale, legale, finanziaria, progettazione ed engineering)

 Spese relative all’approntamento di beni e/o servizi o l’esecuzione di lavori commissionati da committenti esteri 

(capitale circolante*)



Gli strumenti SACE a supporto delle imprese – Camera di Commercio Ferrara,13 gennaio 2016

Fidejussioni e cauzioni nazionali e internazionali

 Fidejussioni: prestare le garanzie 
richieste contrattualmente dai committenti:

 Bid bond, 
 Performance bond, 

 Advance payment bond, 

 Money retention

 Warranty bond 

 Cauzioni: garanzie richieste in 

adempimento a obblighi di legge in Italia e 

all’estero:

 Tax bond, 

 Custom bond, etc. 

Prestare garanzie contrattuali

Aiutiamo le imprese che partecipano a gare per appalti in Italia e all’estero o che devono 

rilasciare garanzie per obblighi di legge

 Miglioramento della gestione finanziaria

 Mantenimento della capacità disponibile 

presso il sistema bancario

Vantaggi per l’impresa (e la banca)

5
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5Polizza Fideiussioni: struttura e caratteristiche

4  Polizza

Fideiussioni

Banca italiana/estera

Società italiana

Banca locale

Commitente estero

5 Controgaranzia

2  Pagamento

1  Beni/Servizi

5 Emissione

della

garanzia

3  Richiesta

di garanzia

Controllata/ Collegata 

estera

Beneficiari: Banche italiane e/o Banche estere emittenti le garanzie su richiesta delle Società italiane (e/o 

loro controllate/collegate estere) a fronte di contratti di vendita/appalto all’estero

Oggetto della copertura: in caso di escussione della garanzia copertura fino al 70% del valore della stessa

Garanzia: Bid, Advance Payment, Performance, Retention Money, Maintenance, Custom Bond 

Remunerazione: retrocessione della remunerazione dalla Banca a SACE in proporzione alla % di copertura 

Accordo di manleva: tra la Banca e la Società italiana
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Protezione degli investimenti all’estero

 Copertura assicurativa del valore 

dell’investimento, sia equity che loan,  

contro la perdita o il mancato rimpatrio 

sia di utili che del capitale investito 

per effetto di eventi di natura politica 

come:

 Guerra e disordini civili

 Violazioni contrattuali 

 restrizioni  valutarie

 esproprio

Investire all’estero con sicurezza

Assicuriamo gli investimenti diretti all’estero dai rischi di natura politica

 Possibilità di espandersi all’estero in paesi 

ad alto potenziale ma non privi di rischio 

politico e normativo 

 Flessibilità della copertura (potendo 

selezionare i singoli rischi assicurabili)

 Miglioramento dei termini di finanziamento 

grazie alla cessione dei diritti di polizza 

alla banca finanziatrice

 Certezza di recuperare i capitali investiti

Vantaggi per la banca e l’impresa

6
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Political Risk Insurance 6

 Protegge gli apporti di capitale all’estero da parte di aziende italiane e/o loro 

controllate/collegate estere dai rischi di natura politica (ad es. esproprio, restrizioni 

valutarie, guerra e disordini civili) che possono causare:

 perdite parziali o totali del capitale investito all’estero (inclusi gli asset), anche a 

causa della definitiva impossibilità della prosecuzione dell'attività

 perdite o mancato rimpatrio di somme (es. dividendi, profitti, ricavi dalla vendita 

dell'investimento capitale e interessi su prestiti del socio) spettanti all’investitore 

nazionale in relazione all’investimento estero

 Investimenti assicurabili: fino a euro 5 mln (offline nessun limite)

 Copertura: fino al 100% del capitale a rischio

 Durata: fino a 10 anni (offline fino a 15 anni)

 Premio: ha cadenza annuale, il primo anno prevista anche committment fee
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La nostra rete commerciale

RETE DOMESTICA

 4 sedi territoriali e 10 uffici territoriali

 42 agenti*  

* Limitatamente alle attività di assicurazione del credito, cauzioni e rischi della costruzione

Roma

Napoli

Pesaro

Modena

Venezia-Mestre

Verona

Bari

Brescia

Lucca

Firenze

Monza

Milano

Torino

Palermo
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La nostra rete commerciale

San Paolo

Città del Messico

Johannesburg

Mumbai

Mosca

Istanbul

Bucarest

Hong Kong

RETE ESTERA

 8 uffici di rappresentanza a presidio

delle aree emergenti
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NEL MONDO

info@sace.it • www.sace.it

SACE

Piazza Poli, 37\42 • 00187 Roma

+39 06 67361
info@sace.it

SACE BT

Piazza Poli, 42 • 00187 Roma

+39 06.69.76.971
customerservice@sacebt.it

SACE Fct

Via A. De Togni, 2 • 20123 Milano

+39 02.43.44.991
info@sacefct.it

BARI
+39 080 5467763
bari@sace.it

BRESCIA
+39 030 2292259
brescia@sace.it

FIRENZE
+39 055 536571
firenze@sace.it

LUCCA
+39 0583 40071
lucca@sace.it

MILANO
+39 02 434499701
milano@sace.it

MODENA
+39 059 891240
modena@sace.it

MONZA
+39 039 3638247
monza@sace.it

NAPOLI
+39 081 5836131
napoli@sace.it

PALERMO
+39 091581100
palermo@sace.it

PESARO
+39 0721 383229
pesaro@sace.it

ROMA
+39 06 6736309
roma@sace.it

TORINO
+39 011 3997839
torino@sace.it

VENEZIA
+39 041 2905111
venezia@sace.it

VERONA
+39 045 8099460
verona@sace.it

ROMANIA, BUCHAREST
+40 21 2102183 
bucharest@sace.it

MESSICO, CITTÀ DEL MESSSICO
+52 55 13468813
messico@sace.it

TURCHIA, ISTANBUL
+90 2122458430/1 
istanbul@sace.it

CINA, HONG KONG
+852 3187 6853
hongkong@sace.it

SUDAFRICA, JOHANNESBURG
+27 11 4635131
johannesburg@sace.it

RUSSIA, MOSCA
+7 495 2582155
mosca@sace.it

BRASILE, SAN PAOLO
+55 11 31712138
saopaulo@sace.it

INDIA, MUMBAI
+91 22 43473473
mumbai@sace.it

IN ITALIA

SACE SRV

Piazza Poli, 37\42 • 00187 Roma

+39 06,877,341
info@sacesrv.it
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